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Sales Optimization Management™

Oka lonsamheten genom en battre kvalificering av kunder och kundamne

Forsaljningschefen
Freedom2Act Sales Optimization Sales Opportunity Chart for "business area,"
Management™ systemet ar ett
saljplaneringsverktyg som ger en tydlig
overblick av ett foretags goda och daliga
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kundamne. Med en battre kvalificering av Sortera Prioritera
nya kunder och projekt sa far man battre " |
kl.J.nder,"okad forsaljning och darmed FormAga

battre Ibnsamhet. att vinna

Séljarnas kunskap om kundamnena visas

grafiskt och i tabeller , vilket ger en saker, B S

snabb Oversikt.

®wo Fingers Tequila

Key Account Managern Lég

Freedom2Act Sales Optimization Lg Sales Opportunity Score Hog
Management™ ger séljaren ett hjalpmedel Varje cirkel representerar ett kundamne

till att snabbt och systematiskt kvalificera Storleken ar det relativa varde- fargen salgsanbyaséljaren

kunder/kundamne och att tydligt se var
resurserna skall sattas in.

Efter att ha besvarat ett antal fragor med

forutbestdmda alternativ for resp. kund om Vad sager anvandarna?

potential, profil, strategiska matchning och * "Enkel att anvénda - omedelbara resultat.”
chanserna till att fa ordern, sa kan séljaren » "Béttre kvalificering av kundamnena utifran
genast se, hur de enskilda kunderna rankas i objektiva kriterier.”

forhallande till varandra, och var det behévs « " Lattare identifiering av de basta

extra insatser. kundamnena.”

Séljaren kan da prioritera sin tid pa de kunder .« » Tydlig utmarkning av de lattplockade
som har bast potential och darmed 6ka sina frukterna.”

majligheter till battre och |dnsammare order. « "Fokus Fokus pa var saljinsatsen skall séttas

Uppdaterad och tillganglig n.
Freedom2Act Sales Optimization
Management™ ar en web-baserad tjanst.
Anvandaren har alltid en uppdaterad version i
sin browser och data dverfors till MS Excel
och Word. Man slipper bekymret med att
installera nya versioner.

Fragorna anpassas latt till resp. anvandares
behov. Man véljer sjalv vilka fragor som skall
inga i analysen, liksom att man sjalv
bestammer var gransen skall ga mellan
Prioriterade, Sorterade och Ointressanta
zonen.

Freedom2Act Sales Optimization
Management™ stéder bl.a. danska, franska,
hollandska, svenska och engelska. Pa fatal
sekunder skiftar man mellan spraken. Eksempel p& kundoversigt

 "Snabb uteslutning av de manga kundamnen,
som inte ar attraktiva och som anda inte
leder till nagot.”
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